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Aforo completo en ASLAN2023

Mas de 125 expositores, 150 portavoces en las conferencias y

charlas en las "esquinas" tecnoldgicas, y la participacion de mas

de 7.500 profesionales son las cifras que pintaron la trigésima

edicion del congreso ASLAN. Una alta asistencia que, en varios

momentos de la primera jornada, hizo necesario controlar el aforo,

que se marcaba como completo. Fabricantes y mayoristas valoran,

de manera muy positiva, el congreso.

resencia mayorista
José Ramdn Crespo, director
general de Towers IT, cree que

en la consolidacién  del
evento, tras estas tres décadas, tiene mucho
que ver el enorme salto que ha
dado la economia espariola en te-
mas de digitalizacion. "El teletra-
bajo y la ciberseguridad han ex-
perimentado un cambio cultural
increlble y ahora, con la aportacion de los fon-
dos europeos, tanto las Administraciones PUbli-
cas como las grandes empresas y las pymes es-
tan decididas a avanzar en dicha digitalizacién".
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En esta concienciacion digital incide también
Carmen Martinez, marketing manager de MCR.
"Ferias como ASLAN ayudan a dar a conocer las
ventajas de la digitalizacion y cémo puede ayu-
dar a impulsar la productividad y eficiencia”,

“Si no estas en ASLAN, no existes”

explica. "Este afio se ha logrado aglutinar mas
soluciones, consiguiendo una mayor transver-
salidad", valora. A pesar de la incertidumbre
generada por la situacidn socioecondmica, en

ASLAN "ha quedado demostrada la resistencia
y el optimismo de la industria tecnoldgica ya
que nuestro mercado sigue prosperando”.
Alberto Pascual, director ejecutivo de Ingram
Micro, apunta a la diversidad del ecosistema
que aglutina la asociacién como la clave fun-
damental del éxito. En 2023 "se ha alcanzado
cifra récord de socios", lo que ha permitido
ofrecer al visitante la mayor variedad de pro-
veedores de soluciones en los cinco ambitos
del espectro tecnoldgico: gestion de datos,
ciberseguridad, puesto de trabajo digital, cen-
tro de datos cloud y redes inteligentes. "Era
posible identificar mas de 500 soluciones tec-
noldgicas", contabiliza. El rol de agregador de
soluciones del mayorista proporciona al visi-
tante un punto Unico de con-
tacto. "Actuamos como consul-
tores para ayudar a los asistentes
a confeccionar el recorrido por la
exposiciéon mas adecuado para
su tipologia de negocio".

Pascual explica que el evento, que ha estado
muy identificado durante algunos afios como
un congreso para el sector publico, esta de-



—

mostrando una capacidad creciente para
atraer al sector privado. "Los coloquios con los
CIO estan sirviendo de guia para que las
pymes identifiquen las tendencias y las herra-
mientas competitivas que estos gigantes utili-
zan y, con la ayuda del canal, accedan a esas
mismas aplicaciones".

Ana Rueda, directora de marketing de Dakel,
recuerda que el visitante profesional que visita
ASLAN no busca un producto concreto de un
fabricante. "Quiere mejorar su infraestructura Tl
o la de sus clientes; lo que solo se consigue con
la sinergia de distintas tecnologias, lo que se-
fala el papel del mayorista:
ofrecemos una solucién glo-
bal compuesta por tecnolo-
glas disruptivas y de futuro".
El crecimiento del mercado
de la ciberseguridad explica,
a juicio de José Manuel Me-
dina, director de desarrollo
de negocio de Exclusive Networks Iberia, el
éxito de la feria. "Empresas y consumidores
son cada vez mas conscientes de las cibera-
menazas y sus riesgos, por lo que han aumen-
tado las inversiones en seguridad", recuerda.
Ademas, gobiernos y agencias reguladoras
estan promoviendo la adopcion de mejores
practicas de seguridad, estableciendo requi-
sitos cada vez mas estrictos en materia de
cumplimiento, lo que "impulsa la demanda de
soluciones para lograr cumplir las normativas
exigidas". Medina asegurd que el congreso
les ha permitido fortalecer conexiones y crear
nuevas relaciones comerciales. "Se ha posi-
cionado como un punto de encuentro para

establecer conexiones valiosas que ayudan a
impulsar el negocio”.

Daniel Valenzuela, CEO de Zaltor, asegura que
son los mayoristas los que mas invitaciones
mueven en la feria. "No sirve para presentar
novedades sino para mejorar las relaciones con
los clientes y mantener un contacto personal
que, de otra manera, es mas dificil". A su juicio,
se ha recuperado el ritmo de las ediciones an-
teriores a la pandemia. "La asistencia de pu-
blico ha sido continuada y todas las conversa-
ciones han sido muy profesionales".
Corrobora Santiago Méndez, director senior de

“No es solo un evento de marketing sino

un lugar de reunién con la industria”

Advanced Solutions TD Synnex Iberia, su ca-
racter de punto de referencia y de encuentro.
"Representa a toda la cadena de tecnologia”,
valora. "Cada vez la asistencia es mas nume-
rosa. Esperemos que siga este camino en las
proximas ediciones”.

Es un encuentro en el que los mayoristas deben
estar. Es lo que cree Jorge Puerta, director co-
mercial para Espafia en Ingecom. "Aglutina a
los principales mayoristas del sector”, insiste.
La buena asistencia es reflejo de que el pu-
blico objetivo, en este caso el sector TIC, "atra-
viesa una etapa de dinamismo, lo que siempre
redunda en generacién de negocio”.

También desde Flytech apelan al caracter de
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ASLAN, "enfocado en la transformacion digital
de todo tipo de empresas”, como cita obliga-
toria para los mayoristas tecnoldgicos de Es-
pafa. "Se ha creado una audiencia fiel y espe-
cifica, tanto para las empresas expositoras
como para los ponentes especializados", sefia-
lan fuentes de la compaifiia, que ya cuenta con
35 anos de recorrido en un "sector cambiante”.

Seguridad

El segmento de la ciberseguridad se consti-
tuye en nucleo duro de la feria y de la asocia-
cién. Guillermo Fernandez, manager sales en-
gineering Iberia en WatchGuard, sefiala, como
factor clave, su caracter profesional. "Sigue
manteniendo su esencia y el objetivo con que
fue pensada, hace ya 30 afios”, opina. "En cada
edicion innova y sabe evolucionar acorde con
las tendencias del mercado vy los avances en los
distintos ambitos de la tecnologfa". Entre ellos,
el que sirve WatchGuard: la ciberseguridad.
"La creciente preocupacion en torno a las ci-
beramenazas y las brechas de datos, la mayor
adopcidn de la nube, los dispositivos moviles
y otras tecnologias que requieren soluciones
de seguridad avanzadas, asi como la necesi-
dad de que las empresas cumplan los requisi-
tos y normativas, como el Reglamento Gene-
ral de Proteccidon de Datos (GDRP), son los
factores que se suman a esta necesidad de
mantener la proteccion de
los sistemas e infraestructu-
ras". A su juicio, ASLAN ac-
tUa como altavoz para los fa-
bricantes. "Es un buen
escaparate para la tecnolo-
gia en general y para la ci-
berseguridad en particular".
El evento congrega diferentes perfiles de asis-
tentes y permite acceder a una gran cantidad
de informacidn. Carlos Tortosa, responsable de
grandes cuentas en ESET Espafia, explica que la
asociacion @aslan ha fomentado las activida-
des de divulgacion, "no solo al exterior con las
Administraciones PUblicas y con empresas de-
mandantes de tecnologia, sino también en la
interactuacion de los socios”. Las empresas li-
gadas a la ciberseguridad, recuerda, suponen
mas del 50 % de los socios.

"Sino estas en ASLAN, no existes", enfatiza Ser-
gio Martinez, country manager de SonicWall
Iberia. "Se ha convertido en la gran cita del

sector, en la que fabricantes, mayoristas e in-
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Las redes...

“Es excelente ver que el mercado recupera el momento de energia
que se habia debilitado en los tiempos de pandemia y la afluencia
al congreso ha sido una muestra de ello”, valora Maurice Dini,
nuevo regional sales manager para el Mediterraneo de Cambium
Networks. En el caso concreto del proveedor, la edicion ha sido de
gran valor “aportando grandes oportunidades de negocio”.

Juan Sanz, director sales distribution de TP-Link Espana, cree que
el mercado de IT requiere un encuentro de las principales figuras
de valor, fabricantes, mayoristas y partners. “Aunque han ido aflo-
rando eventos especializados y orientados a mercados vertica-
les, ninguno tiene este caracter generalista que acoge desde
cloud hasta networking pasando por nuevas tecnologias, Saas,
etc.”. El balance particular lo califica de excelente. “Hemos reci-
bimos a partners de toda la geografia espafola, asi como a pri-
meras espadas del mercado, figuras top de la distribucién a todos
los niveles. Hemos podido cerrar operaciones y otras, que debe-

mos analizar; y hemos recopilado proyectos en los que trabajare-
mos a lo largo de las préximas semanas conjuntamente con los
clientes”.

De imprescindible califica Alfredo Garcia, director de la vivision de
Corporate y Data Center de Grupo Aire la asistencia a ASLAN. “Es el
punto de encuentro de numerosos expertos en las diferentes
areas del negocio con las que dan respuesta a las necesidades de
las pymes y de las grandes empresas”. Una cita especializada en
innovacion digital “con la que poder abordar aspectos claves que
quizas en otras circunstancias no serian posibles”.

Lidia Garcia, directora de marketing del sur de EMEA de Extreme
Networks, explica que en los Ultimos afnos se estan haciendo es-
fuerzos para atraer al usuario final corporativo, tanto en el plan-
teamiento global de la feria como en el formato y en la difusion
que se hace del congreso, “que cada vez es mas conocido y reco-
nocido por los CI0 y los CEQ”.

tegradores discutimos sobre la evolucion del
negocio y las tendencias mas importantes”. Es
la Unica feria "en la que esta presente toda la
cadena de valor del sector TIC". Aunque pare-
cla complicado batir a la edicion pasada, "el
balance es muy positivo".

Luis Fisas, director de Bitdefender para el sur
de Europa, asegura que ya no queda ningun
evento en Espafia que reuna a los partners y a
los profesionales de la industria TIC. "ASLAN
estd cubriendo esta necesidad y ha sabido
concentrarse en el segmento de la cibersegu-
ridad". Fisas explica que es un buen formato,
que mantiene unos presupuestos asequibles,
lo que hace posible la asistencia de muchos fa-
bricantes. "La labor de "lobby"” de la asocia-
cion es punto de influencia. No es solo un
evento de marketing sino un lugar de reunién
con la industria". En su caso particular, este
afo han triplicado los contactos. "Hemos re-
cabado mucha informacion de nuestros part-
ners. La acogida que hemos tenido y la canti-
dad de peticiones de informacién nos auguran
un buen afio".

También es muy positiva la valoracidn de Félix
de la Fuente, country manager de Iberia, Italy
& LATAM de Hornetsecurity, que reconoce que
han mejorado los resultados de la edicién an-
terior "en cuanto a un mayor numero de con-
tactos con perfiles de interés". Se ha producido

"un notable incremento de la asistencia".
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llaria Vivi, PR & communication manager de
Syneto, destaca que el evento se torna en una
valiosa oportunidad para reunirse. "El mayor va-
lor es la posibilidad de establecer contactos”.

Proveedores con
especializacion

En el stand de Virtual Cable, los profesionales
que lo visitaron mostraron su interés, especial-
mente, por la ciberseguridad, la sostenibilidad
y el ahorro de costes. Una lista que se completa
con "la posibilidad de crear sistemas de virtua-
lizacidn del puesto de trabajo hibridos, que
permiten combinar escritorios virtuales Win-
dows y Linux alojados on premise con desbor-
damientos inteligentes y automaticos en cual-
quier plataforma cloud, incluyendo las de los
grandes hiperescalares como AWS, Azure o
Huawei Cloud", explica Fernando Feliu, execu-
tive managing director de la compafiia.

El balance es muy positivo. "Hemos presen-
tado las capacidades avanzadas de cibersegu-
ridad y muticloud que hemos incorporado a
UDS Enterprise 3.6, la nueva versién de nuestra
soluciéon para digitalizar los puestos de tra-
bajo", valora. "Con funcionalidades como la au-
tenticacion multifactor y las configuraciones
Zero Trust nativas”.

José Antonio Fernandez, cloud services busi-
ness development & solutions manager de
HPE, reconoce que el evento ha conseguido

"ser aglutinador de la mayoria de los provee-
dores tecnolégicos y de los servicios que tie-
nen que aportar en las megatendencias actua-
les (cloud, edge y data) que direccionan la
transformacion digital de cualquier tamario y
especializacién".

El aumento del interés en torno a la cibersegu-
ridad y los servicios derivados de los nuevos
modelos de trabajo hibridos, que han gene-
rado riesgos que se deben identificar y mini-
mizar, ha arrastrado a las empresas a ASLAN.
"La gran variedad de formas de trabajo requie-
ren que se garantice una correcta gestion del
usuario, del dato y del dispositivo, indepen-
dientemente de donde se encuentre; lo que
esta provocando una mayor necesidad de dis-
poner de soluciones de gestién basadas en la
nube, y servicios asociados", explica Melchor
Sanz, CTO de HP Iberia.

Areas para la mejora

El balance, unanimemente positivo, incluye
también dreas de mejora. La mas repetida, sin
duda, es buscar una via para solucionar los ex-
cesos de aforo, lo que abre el debate a un po-
sible cambio de ubicacion. Carlos Tortosa, que
insiste en la alta asistencia y en la calidad de la
misma, reconoce la complejidad en buscar una
solucidn para dar respuesta al incremento de
los visitantes y de los expositores. "Quiza seria
momento de valorar su ubicacién en algin otro



espacio ya que el control de asistencia lleva
dos afios dando dolores de cabeza tanto a ex-
positores como a la organizacién, dado que se
producen momentos de cierre del acceso que
va en detrimento de los stands". Ademas,
afiade que el primer dia de exposicion se pro-
dujo una reduccién de asistentes por la tarde
debido principalmente a que la organizacidn
no proporcionaba un servicio similar al de co-
mida. "Son detalles que la organizacién co-
noce y que estamos seguros de que tomara
medidas para la mejora".

En parecidos términos se manifiestan, por ejem-
plo, Luis Fisas, que asegura que le preocupa
que ASLAN "muera de éxito" y que se tenga que
limitar la entrada debido a que se supera el
aforo. "Quiza sea el momento de estudiar otra
localizacién o la ampliacion de la actual”, co-
rrobora. También Fernando Feliu. "Su éxito ha
puesto encima de la mesa el cambio de ubica-
cién a un recinto con mas capacidad para aco-
ger a una mayor cantidad de visitantes".
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que hay que buscar férmulas para conseguir
una mayor participacion en el evento de las
empresas privadas, tanto grandes compariias
como pymes. Un objetivo al que también se re-
fieren Santiago Méndez o Lidia Garcia. "Hay
que seguir trabajando para atraer al usuario fi-
nal corporativo ya que es el que aporta valor a
la feria y a las empresas que acudimos a la
misma", remata la responsable de marketing
de Extreme Networks. También hay que am-
pliar la procedencia. Daniel Valenzuela se re-
fiere a que habria que "inventar" algo para que
"los clientes mas alejados de Madrid acudieran
en mas numero al evento". Calcula que en
torno al 70% de los asistentes son de Madrid y
alrededores.

Guillermo Fernandez sefiala que el tiempo de las
conferencias resulta insuficiente. “La compleji-
dad de algunos temas hace que sea necesario
poner en contexto la tematica para que los asis-
tentes pueden comprender mejor a qué pro-
blematica se enfrentan, como pueden resol-

“Aungue han ido aflorando eventos

especializados y arientados a

mercados verticales, ninguno tiene

este caracter generalista”

También desde Flytech. "La zona de exposito-
res cada vez es mayor y, consecuentemente,
las medidas de seguridad se amplian. Este afio,
como en el anterior, se vivié un lleno absoluto
que obligd a la organizacidn a limitar el acceso,
hecho que no a todo el mundo gusta. Si el
congreso sigue en esta linea, habria que bus-
car una localizacion mayor".

Al ser el Palacio Municipal de Congresos de Ma-
drid un entorno privilegiado por accesibilidad,
luminosidad o diversidad de espacios, Alberto
Pascual apuesta por mantenerlo, "pero exten-
diendo la exposicion por el edificio y regulando
el trafico para evitar las aglomeraciones”.
Ampliar el perfil de los visitantes es otro apar-
tado para la mejora. José Ramdn Crespo cree

verla, qué consecuencias puede acarrear, etc.".
José Antonio Fernandez alude a que, en pocos
dias y en poco espacio, se ha intentado dar ca-
bida a muchas tematicas, debates y exposi-
ciones; lo que unido a la alta asistencia "puede
suceder que haya sobrecarga”. Por ello, cree
que se deberia adecuar "la planificacion tem-
poral y aumentar el espacio”.

Ana Rueda se refiera a un mejor disefio de la
zona de exposicion. "Al ser un evento que re-
Une a fabricantes y tecnologias muy dispares,
seria interesante agrupar los expositores por
solucion o tecnologlia. Asi serfa mas facil el
encuentro entre el visitante interesado vy el

expositor”. L
ASLAN
aslan.es
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